Stockholms
stad

NTA-tema Testa teknik

Upplagg: GROHE representanter kommer till skolan. Vi kommer tillsammans att ga igenom olika scenarier om
hur vi kan fa en dusch eller kran att fungera, och hur vattnet kommer ut med olika tekniker. Slutligen gor vi en
observation omkring de olika material GROHE anvénder for att ta fram en dusch eller kran.

Syfte: Genom besoket kommer klassen att fa en 6kad kunskap om hur vi anvander teknik med vatten, betydelse
av vatten, vad som hander med vatten genom dagligen anvandning i bl.a. hemmet, skolan etc.

Nar: Fran mars till juni samt september till december
Torsdags och fredags eftermiddag med start fran 13:00, (det gér att anpassa)

Hur: Helklass. Besoket bérjar med en latt foretagspresentation. Vi kommer darefter starta med hands-on
aktiviteter och avslutar med ett latt quiz. Som en liten beléning far samtliga deltagare Vattenborgarmarket — ett
certifikat frin GROHE som visar pa att eleverna har 6kat sina kunskaper kring hallbar vattenkonsumtion

Tidsatgang: 45min — 2 timmar efter behov

Kontakt och bokning: : Kontakta Christina Holmberg pd GROHE, christina.holmberg@grohe.com: och boka

in ett besok, mirk gdrna mailen med ”Projekt Vist”

Kostnad: Gratis

Begrepp: Besoket knyter an till begrepp som t.ex.
kreativt och kritisk tankande, jamfora, mata, vagratt, lodrétt, vinkelratt

Forarbete: Tanka till vad eleverna tror eller forvéntar sig att vattnet kommer ifran, nar de anvander duschen,
kranen eller toaletten.

Efterarbete: Gor eventuellt en liten rapport hemifran, grupparbete och presentera den. Det brukar bli bra
diskussion i klassen om vad eleverna tycker alla kan forbattra.

GROHE 4r varldens storsta leverantor av sanitetsprodukter, dedikerad at
att producera och erbjuda innovativa vattenprodukter. Under flera
artionden har GROHE héllit fast vid sina varumarkesvérderingar;
teknologi, kvalitet, design och hallbarhet. Vérden inom
ingenjorsvetenskap, innovation och design &r starkt férankrade i Tyskland

Projekt Vast Extern aktorer varen 2020
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